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Costruttori e agenti piu vicini

Piattaforma Mls apre
alle imprese edili: online
gli immobili condivisi
S€nza provvigioni

Michela Finizio

Il multiple listing service siapre ai
costruttori. Le crescenti difficolta di
commercializzazione del nuovo
hanno spinto uno dei principali ser-
vizi di condivisione di annunci im-
mobiliari(Mls, appunto)a coinvolge-
re direttamente le imprese edili, per
facilitare l'incontro tra domanda e
offerta. Damarzo anche i professio-
nisti del mattone possono accedere
al network Mls Replatdi Frimm, in-
serendolaloro propostaimmobilia-
re, senza intermediazioni: con un
semplice click il costruttore puo con-
dividere il mandato avendere con ol-
tre 2milaagentiiscritti, senza dover-
si affidare a realta esterne o pagare
provvigioni ad agenzie.

Negli ultimi due anni la divisione
«Trading e Cantieri» dell’azienda
Frimm é cresciuta parecchio, otte-
nendo diversi incarichi di interme-
diazione da alcuni costruttori. Tra
gli altri, ad esempio, quelli per com-
mercializzare le residenze «Le Du-
ne»aSilviMarinain provinciadi Te-
ramo; il «Parco della Minerva» aPo-
meziain provinciadi Roma;eil «Re-
sidence Carla» nel quartiere Axa di
Roma. Finora, pero, tutti questi
mandati di vendita passavano per
I'Ufficio coordinamento agenzie, in-
caricato di promuovere sulla piatta-
forma Mls Replat 'annuncio. «Ora
invece diamo ai costruttori la possi-
bilita di utilizzarla direttamente -
spiega Roberto Barbato, presidente
di Frimm Holding Spa -. Le imprese
edili cosinon devono pagarela prov-
vigione all’agente che gli procura il
contatto. Potranno semmai decide-
re in autonomia di offrire una per-
centuale sulla compravendita».

Il gruppo Frimm hascelto di met-
tere a disposizione delle imprese
edilila piattaformaonlineinunafa-
se di preoccupante flessione per il
settore delle costruzioni: i dati del-
I’Osservatorio congiunturale Ance
evidenziano un calo degli investi-
menti del 9,2% negli ultimi 14 mesi
(5,4% nel 2011 e 3,8% in questi primi

mesi di 2012). Le potenzialita della
condivisione e la possibilita diutiliz-
zare gli altri strumenti a disposizio-
ne degli operatori immobiliari con-
sentonodi massimizzare icontattie
facilitare I'incontro conla domanda
su tutto il territorio nazionale ed
estero. Le imprese avranno ’'oppor-
tunita di programmare "open hou-
se"peripropriimmobiliin tuttaIta-
lia appoggiandosi all’organizzazio-
nefornita dal marketing Frimm.

L’ingresso sul Mls Replat, inoltre,
regala all’impresa un’analisi preli-
minare di geomarketing tramite un
apposito software connesso alla
piattaforma: «Sara piu facile - ag-
giunge Barbato - avere la certezza
di proporre correttamente le pro-
prie nuove costruzioni sul mercato,
col giustoprezzo, versoil giusto tar-
get, analizzando ladomanda che ¢’e
sul territorio». Imanager Frimm, in-
fine, offrono gratuitamente al co-
struttore una consulenza mensile
per sfruttare al massimo il potenzia-
lediMlsReplatelavisibilitasu tuttii
canali pubblicitari istituzionali (dal
personal site al magazine, passan-
do per la sezione "Cantieri" del sito
www.frimm.com).

Sfruttando l’ampio portafoglio
comune e le caratteristiche di Mls
Replat, in questo modo le imprese
edili collaborano allacompravendi-
ta dei propri immobili con migliaia
di agenzie immobiliari (oltre 1.600
quelle iscritte e 179mila le richieste
attive ogni mese). 11 listino di riferi-
mento per i costruttori & quello del
pacchetto Advanced: si va daun mi-
nimodi 2.200 euroall’anno (in Sar-
degna) a un massimo di 7.500 euro
all’anno(Roma). Il prezzo e maggio-
re in quelle province dove ¢’¢ una
maggiore concentrazione di agen-
zie del network Frimm. Possono en-
trare su Mls Replat, pero, soltantole
imprese di costruzione con capitale
sociale minimo di 10omila euro e
possono inserire in piattaforma
esclusivamente i loroimmobili. Ap-
pariranno cosi nelle ricerche con
unatarghettadistintiva, cheneindi-
cachiaramente ladiversita di prove-
nienzarispetto aquelli di tuttiglial-
tri aderenti (agenti immobiliari).
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Il pacchetto Advanced per gli
operatori dell'edilizia da accesso a
MiIs Replat: immobili condivisi con
oltre 1.600 agenzie, analisi di
geomarketing e consulenza gratuita.
Sull'annuncio pubblicato apparira la
scritta: «Inserito da un'impresa di
costruzioni» (come nell'immagine)
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